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Tα Κρίσιμα Σημεία και οι Προϋποθέσεις
για την Ανάπτυξη των Εξαγωγών
των Ελληνικών Επιχειρήσεων
του Κλάδου των Τροφίμων και Ποτών

H Αγορά Τροφίμων της Ινδίας 

«Tα Κρίσιμα Σημεία και οι Προϋποθέσεις για την Ανάπτυξη των Εξαγωγών των Ελληνικών Επιχειρήσεων του Κλάδου των Τροφίμων και Ποτών» είναι το κεντρικό θέμα της Ημερίδας που υλοποιεί ο ΣΕΒΕ σε συνεργασία με τον διοργανωτή της Foodexpo, την Κυριακή 11 Μαρτίου 2018, ώρες 15:00-19:00, στο πλαίσιο της συμμετοχής του στη Foodexpo Greece 2018, στη Συνεδριακή Αίθουσα C2 / Lobby 2 του εκθεσιακού κέντρου METROPOLITAN EXPO, στην Αττική.

Στο πρώτο μέρος, η ημερίδα θα εστιάσει στις προϋποθέσεις για μια αποτελεσματική εξαγωγική δραστηριοποίηση των επιχειρήσεων του κλάδου, στα κρίσιμα σημεία για το σχεδιασμό και την υλοποίηση επιτυχημένης εξαγωγικής στρατηγικής, στο ρόλο των εκθέσεων στην προώθηση των εξαγωγών, και στα σύγχρονα εργαλεία στη διακίνηση των προϊόντων στην εφοδιαστική αλυσίδα.

Το δεύτερο μέρος της εκδήλωσης είναι αφιερωμένο στην αγορά της Ινδίας και τις προοπτικές των ελληνικών τροφίμων και ποτών σε αυτή. 
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Θεματολογία-Ερωτήματα
· Πώς αποφεύγουμε λάθη και απώλεια χρόνου και χρήματος στη διεθνή αγορά;

· Η στόχευσή μας είναι προϊόν έρευνας και ανάπτυξης εξαγωγικού σχεδίου Marketing;

· Προσαρμοζόμαστε με ευελιξία στις απαιτήσεις ξένων αγορών;

· Έχουμε εξειδικευμένα στελέχη με ικανότητες διαπολιτισμικής επικοινωνίας να χειρίζονται ικανοποιητικά τους διεθνείς κανόνες και τα εργαλεία του εξαγωγικού μάρκετινγκ;

· Εκμεταλλευόμαστε τις ευκαιρίες σε αναπτυσσόμενες αγορές (π.χ.στις χώρες της Ασίας, της Β.Αφρικής, της Λατινικής Αμερικής) ή συνωστιζόμαστε στις ethnic (niche) ώριμες αγορές της Ευρώπης;

· Διασφαλίζουμε τις απαιτήσεις μας από διεθνείς πελάτες;

· Είμαστε προετοιμασμένοι ως προς τις διαδικασίες διεκπεραίωσης των τελωνειακών και τραπεζικών απαιτήσεων;

· Γνωρίζουμε τους μηχανισμούς λειτουργίας και τις ιδιαιτερότητες των Υπηρεσιών που εμπλέκονται στη διαδικασία της εισαγωγής, κυρίως στις τρίτες χώρες;

· Αντιμετωπίζουμε τη συμμετοχή μας στις εμπορικές εκθέσεις ως επένδυση χρήματος, χρόνου και ανθρώπινων πόρων;

· Εκμεταλλευόμαστε σωστά τα εργαλεία του marketing ώστε η επένδυση της συμμετοχής μας σε μια έκθεση να έχει βραχυπρόθεσμα και μακροπόθεσμα ανταποδοτικά οφέλη;

· Ποιος ο ρόλος των σύγχρονων εργαλείων στην διακίνηση των προϊόντων στην εφοδιαστική αλυσίδα;

· Ποιες είναι οι ευκαιρίες και ποια τα εμπόδια πρόσβασης  στην αγορά τροφίμων της Ινδίας; 
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Σε ποιους απευθύνεται
· Ιδιοκτήτες παραγωγικών και μεταποιητικών επιχειρήσεων

· Επαγγελματίες και στελέχη εξαγωγικών τμημάτων

· Επαγγελματίες πωλητές εξαγωγών

· Υπεύθυνους επικοινωνίας και εξαγωγικού marketing

· Αποφοίτους/Φοιτητές/Σπουδαστές 
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Στοχεύει να βοηθήσει στην: 
· Απόκτηση/επικαιροποίηση γνώσεων σχεδιασμού εξαγωγικής στρατηγικής

· Ανάπτυξη στρατηγικής για τις επιχειρήσεις του κλάδου τροφίμων και ποτών και όχι μόνο

· Δημιουργία ανταγωνιστικού πλεονεκτήματος 

· Κατανόηση των διαφορών/τρόπων παρουσίας σε αγορές διεθνώς

· Σημεία προσοχής για την πρόσβαση σε νέες αγορές

· Διατήρηση και ενίσχυση της παρουσίας μιας επιχείρησης στις αγορές του εξωτερικού

· Βελτίωση της εξαγωγικής στρατηγικής
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Δομή της ημερίδας:

15:00 - 15:45 Στρατηγικές σχεδιασμού των εξαγωγών των τροφίμων και
                       ποτών για μια επιτυχημένη διείσδυση και ανάπτυξη στις ξένες
                       αγορές
                       Ζαχάρω Παππά, Export Expert

15:45 -16:15 Η εξαγωγική διαδρομή, διαδικαστικά και τελωνειακά θέματα και
                     σε τρίτες χώρες
                     Τζένη Σκοτίδη, SimplyExports

16:15 -17:00 Προετοιμασία για επιτυχημένη συμμετοχή στις εκθέσεις
                     Νατάσα Θ. Γιαλόγλου, ΣΕΒΕ

17:00 - 17:15 Προϊόντα στην παγκόσμια αγορά: GS1 Cloud
                      Δημήτρης Χρήστου, Director - Market Development του GS1
                      Association Greece 

17:15 - 17.30 Οι ελληνικές εξαγωγές τροφίμων και ποτών - Ο ρόλος του ΣΕΒΕ
                      Παναγιώτης Χασάπης, Εκτελεστικός Αντιπρόεδρος ΣΕΒΕ

17:30 - 17:45 Ινδική αγορά - Υφιστάμενη κατάσταση
                      Βασίλης Σκρόνιας, Γενικός Σύμβουλος Οικ. & Εμπ. Υποθέσεων
                     Β΄ Προϊστάμενος Γραφείου Οικ. & Εμπ. Υποθέσεων Νέου Δελχί 

17:45 - 18:00 Προβλήματα πρόσβασης των Ελληνικών τροφίμων (πχ ακτινίδια)
                      στην Ινδική Αγορά – Προοπτικές για τα ελληνικά τρόφιμα
                     (σύνδεση μέσω skype)
                      Damien Kaminsky, Πρώτος Γραμματέας, Διευθυντής Εμπορίου &
                      Οικονομικών υποθέσεων – Ινδία – Μπαγκλαντές – Σρι Λάνκα
                      Αντιπρόσωπος της Ε.Ε στην Ινδία

18:00 - 18:15 Η εμπειρία της Chipita στην ινδική αγορά
                      Θεόδωρος Φούρλας, Director Joint Ventures,CHIPITA 

18:15 - 18:30 Φυτοϋγεινομικά εμπόδια στο εμπόριο
                      Ιωαννίδου Σταυρούλα, Εμπειρογνώμων του Υπουργείου
                     Αγροτικής Ανάπτυξης, Διεύθυνση προστασίας φυτικής
                     παραγωγής 

18:30 - 18:45 Παρουσίαση της αγοράς της Ινδίας από Ινδούς αγοραστές 
                      - Darm Chaturvedi, National Head, Spencer’s Retail Limited
                      - Chandra Malam, Managing Partner, Aamaya Impex

18:45 - 19:00 Συζήτηση -  ερωτήσεις κοινού

             19:00 Γεύμα με παραδοσιακές Ινδικές συνταγές που έχουν παραχθεί με
                       ελληνικές πρώτες ύλες, από Ινδούς chefs
  
Συντονιστής: Νεκτάριος Νώτης, Δημοσιογράφος
Κατεβάστε από εδώ ενημερωτικό σημείωμα για την αγορά τροφίμων της Ινδίας 
Η είσοδος είναι ελεύθερη.
Με την εγγραφή σας ΕΔΩ στο τέλος της Ημερίδας θα λάβετε το εκπαιδευτικό εγχειρίδιο
" Οδηγός Εξωστρέφειας: Θέλετε να Εξάγετε";  
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ΣΥΝΔΕΣΜΟΣ ΕΞΑΓΩΓΕΩΝ ΒΟΡΕΙΟΥ ΕΛΛΑΔΟΣ
Πλατεία Μοριχόβου 1
54625  Θεσσαλονίκη
τηλ.: 2310-535333, fax: 2310-543232
email: info@seve.gr
www.seve.gr 



	


