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	Δ/ΝΣΗ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ ΕΡΓΑΣΙΩΝ 

Αρμόδια: Ελένη Τσιρώνη
Τηλ.: 2310-510047
e-mail: Tsironi@hepo.gr
Fax : 2310-510046
Url: www.hepo.gr  
	ΡΩΣΙΑ
(ΜΟΣΧΑ-ΑΓ.ΠΕΤΡΟΥΠΟΛΗ)
(15-21/11/ 2009)

	Αγαπητοί συνεργάτες,
Εκατοντάδες ελληνικές επιχειρήσεις αύξησαν τις εξαγωγές τους συμμετέχοντας, μεταξύ άλλων, στις επιχειρηματικές αποστολές που διοργάνωσε ο ΟΠΕ σε σημαντικές αγορές – στόχους. 

Η ελληνική παρουσία αρχίζει μετά από χρόνια να γίνεται και πάλι αισθητή στις διεθνείς αγορές και τα ελληνικά προϊόντα να προκαλούν το έντονο ενδιαφέρον αγοραστών και επαγγελματιών. 
Οι επιχειρηματικές αποστολές που διοργανώνονται από το 2005 έδωσαν την ευκαιρία στις επιχειρήσεις της χώρας μας να ανοίξουν νέους διαύλους επικοινωνίας με αξιόλογους αγοραστές, διανομείς και μέσα μαζικής επικοινωνίας στις αγορές – στόχους.
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	Στο πλαίσιο του προγράμματος δράσης του για το έτος 2009, ο Ελληνικός Οργανισμός Εξωτερικού Εμπορίου (ΟΠΕ), διοργανώνει σε συνεργασία με το Σύνδεσμο Εξαγωγέων Βόρειας Ελλάδας, επιχειρηματική αποστολή σε Μόσχα  και Αγία Πετρούπολη  από 15  έως 21 Νοεμβρίου 2009.
Στόχος της επιχειρηματικής αποστολής είναι μέσω του εξειδικευμένου ατομικού προγράμματος συναντήσεων που θα καταρτισθεί, σε συνεργασία με το Γραφείο Οικονομικών και Εμπορικών Υποθέσεων της Ελλάδας στη Μόσχα  να δοθεί  η δυνατότητα σε κάθε  συμμετέχουσα επιχείρηση:
· να  πραγματοποιήσει σημαντικές επαφές

· να διερευνήσει και να αξιοποιήσει τη δυνατότητα συνεργασίας με εισαγωγικές επιχειρήσεις της Μόσχας και της Αγίας Πετρούπολης. 

· να ενημερωθεί, μέσω των επισκέψεων σε σημεία πώλησης και σε καταστήματα λιανικού εμπορείου, για την εικόνα που παρουσιάζει σήμερα η συγκεκριμένη αγορά στον τομέα ενδιαφέροντός του (ανταγωνισμός, τιμές, παρουσίαση προϊόντος κλπ.) 

Δυνατότητα συμμετοχής έχουν οι επιχειρήσεις που δραστηριοποιούνται στους παρακάτω κλάδους:
· Τρόφιμα

· Κρασιά-ποτά

· Καλλυντικά
· Mηχανήματα

· Δομικά Προϊόντα

· Χημικά Προϊόντα
· Εκκλησιαστικά είδη
Το πρόγραμμα της αποστολής έχει ως εξής:
· 15/11,  αναχώρηση Αθήνα  ή Θεσσαλονίκη –Μόσχα

· 16/11,  επιχειρηματικές συναντήσεις στη Μόσχα
· 17/11, διερεύνηση αγοράς ή επιχειρηματικές συναντήσεις

· 18/11, αναχώρηση  Μόσχα -  Αγία Πετρούπολη
· 19/11, επιχειρηματικές συναντήσεις στην Αγία Πετρούπολη
· 20/11, διερεύνηση αγοράς ή επιχειρηματικέ  συναντήσεις

· 21/11, αναχώρηση  Αγ. Πετρούπολη- Αθήνα  ή Θεσσαλονίκη
Το κόστος  ανέρχεται σε 1600€/εταιρία/άτομο και περιλαμβάνει:

· πρόγραμμα συναντήσεων

· αεροπορικά εισιτήρια

· παραμονή σε ξενοδοχεία 4* ή 5 * με πρωινό 

· μετακινήσεις εξωτερικού

· διερμηνεία    


	Βάσει του συνημμένου κανονισμού  του ΟΠΕ  για συμμετοχή  σε επιχειρηματικές αποστολές η επιχείρηση θα πρέπει  να καταβάλει με την αίτηση συμμετοχής, το 50%  του συνολικού κόστους συμμετοχής της, ήτοι 800 € ως προκαταβολή.

Η καταβολή του οφειλόμενου ποσού θα γίνεται:

· είτε στο Λογιστήριο του ΟΠΕ 

· είτε με κατάθεση στην Εμπορική Τράπεζα, αριθμός λογαριασμού ΟΠΕ 054/84029998, στο καταθετήριο πρέπει να αναφέρεται η επωνυμία της επιχειρηματικής αποστολής  και η επωνυμία της επιχείρησης.

Αντίγραφο του σχετικού παραστατικού της Τράπεζας, παρακαλούμε να διαβιβάζεται στο fax: 210 9982402, υπόψη κας Φράγκου. 

Oι ενδιαφερόμενοι παρακαλούνται να αποστείλουν, πλήρως συμπληρωμένη και μόνο σε ηλεκτρονική μορφή, τη συνημμένη δήλωση συμμετοχής το αργότερο μέχρι την Τρίτη  24 Σεπτεμβρίου 2009 υπόψη: 
· ΟΠΕ: κας Τσιρώνη Ελένης, τηλ.: 2310-510047, e-mail: Tsironi@hepo.gr
· ΣΕΒΕ:  κας Γιαλόγλου Νατάσας, τηλ.: 2310 535333,e-mail: ny@seve,gr
τις  οποίες μπορείτε να απευθύνεστε  για περισσότερες πληροφορίες.  

Νίκος Χρόνης
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Διευθυντής
	Η Ρωσία, λόγω του μεγέθους της χώρας (τόσο όσον αφορά στην έκταση όσο και στον πληθυσμό της), της γεωγραφικής γειτνίασής της με την ΕΕ, της επάρκειας σε πρώτες ύλες, του υψηλού βαθμού εκπαίδευσης και του χαμηλού σχετικά εργατικού κόστους, καθίσταται μια ιδιαίτερα ενδιαφέρουσα αγορά για τις ευρωπαϊκές και τις ελληνικές επιχειρήσεις. 
Η πολιτική σταθερότητα έχει συμβάλει στην ανάπτυξη και την μακροοικονομική σταθερότητα και τα τελευταία έτη η ρωσική οικονομία παρουσιάζει σημαντική αναπτυξιακή δυναμική με ρυθμούς ανάπτυξης άνω του 6%, με πλεόνασμα του προϋπολογισμού μεταξύ 5-7% του  ΑΕΠ, πλεόνασμα αποθέματος σε ξένο συνάλλαγμα που έφθασε τα 486 δις £, μεταβολή του ΑΕΠ άνω του 8% τα τελευταία χρόνια.

 οι ρωσικές εισαγωγές αυξάνονται κατά 36% ετησίως και η κατανάλωση νοικοκυριών αυξάνεται κατά 15% ετησίως. 
Το μεγάλο μέγεθος της χώρας και της αγοράς διευκολύνει την ανάπτυξη εμπορικών συναλλαγών και επιχειρηματικής συνεργασίας μεταξύ ελληνικών και ρωσικών επιχειρήσεων στους τομές της γεωργίας, της μεταποίησης, των καναλιών διανομής, του τουρισμού και της παροχής ευρέος φάσματος υπηρεσιών.
Η Μόσχα μαζί με την Αγία Πετρούπολη, παραμένουν οι πλέον σημαντικές αγορές  της Ρωσίας  τόσο λόγω της σχετικά  αναπτυγμένης διάρθρωσης  τους αλλά και λόγω  του πολυάριθμου  αστικού πληθυσμού που διακρίνεται για την μεγάλη  του ευμάρεια. 
Υπολογίζεται ότι το 70 % του οικονομικού πλούτου  της χώρας είναι συγκεντρωμένο  στις δυο αυτές πόλεις, όπου πραγματοποιείται πάνω από το 60 % του λιανικού εμπορίου.





     TRADE DELEGATION TO RUSSIA

MOSCOW-SAINT PETERSBURG

 (15/11-21/11/2009)

APPLICATION FORM
	COMPANY NAME: 

	ADDRESS: 

	CONTACT PERSON: 
	MOB.: 

	TEL.:  
	FAX: 

	E-MAIL: 
	WEB SITE: 

	ACTIVITY:

	PRODUCER
	
	MANUFACTURER
	(
	TRADER
	(

	COMMISSION AGENCY
	(
	WHOLESALER
	(
	OTHER
	(

	COMPANY ESTABLISHED ON (YEAR):
	NUMBER OF EMPLOYEES:
	ANNUAL TURNOVER:

	PRODUCTS DESCRIPTION: (detailed description of your products, brand names, packaging, export capacity, description of your current distribution strategy in your export markets)

	

	

	

	

	

	

	Market segment of your products:



	Are there any specific companies in  Russia that you would like us to approach:



	Are you currently selling products/services in Russia? In which area? Do you have a representative?



	Please, describe the kind of companies you are seeking collaboration with: 



	OTHER INFORMATION:



	

	

	Your Company will be represented by: 

	

	Can your representative communicate in English at the meetings?
      ( YES                              □ NO he’ll be needing translation during the meetings

	ΑΝΑΓΡΑΨΤΕ ΤΑ ΠΛΗΡΗ ΣΤΟΙΧΕΙΑ ΤΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗΣ  ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΚΔΟΣΗ ΤΟΥ ΤΙΜΟΛΟΓΙΟΥ

(Επωνυμία – ΑΦΜ –ΔΟΥ – Διευθύνσεις -Τηλέφωνα)


	

	

	


*Σημειώνουμε ότι οι πληροφορίες που περιέχονται στην αίτηση είναι καθοριστικές για την αναζήτηση των πλέον κατάλληλων για την επιχείρησή σας επαφών στο εξωτερικό, γι’ αυτό παρακαλούμε να προσδιορίσετε επακριβώς το είδος των επιχειρήσεων που θέλετε να συναντήσετε και να περιγράψετε 
ΚΑΝΟΝΙΣΜΟΣ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ ΣΕ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΕΣ ΑΠΟΣΤΟΛΕΣ 
  

Α.  ΣΥΜΜΕΤΟΧΗ
  

	Άρθρο 1

	Η συμμετοχή μιας επιχείρησης σε επιχειρηματική αποστολή γίνεται μετά από την υποβολή του εντύπου ΑΙΤΗΣΗ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ (συμπληρωμένου και υπογεγραμμένου) στα προβλεπόμενα από τον ΟΠΕ χρονικά όρια και ισχύει μετά από έγγραφη επιβεβαίωση του Οργανισμού και μόνο με την καταβολή της προκαταβολής. 

	Άρθρο 2
	Η επιχείρηση υποχρεούται να δώσει όλες τις πληροφορίες που ζητούνται στο έντυπο της Αίτησης Συμμετοχής, καθώς και οποιαδήποτε άλλη πληροφορία για την επιχείρηση χρειαστεί και της ζητηθεί για την καλύτερη οργάνωση των επαφών της. 

Την ευθύνη για την πιστότητα των στοιχείων που αναφέρονται στην Αίτηση Συμμετοχής, αλλά και σε οποιοδήποτε  άλλο έγγραφό της,  φέρει η επιχείρηση και μόνο. 

	
	Το κόστος συμμετοχής ορίζεται από τον ΟΠΕ και καταβάλλεται από την επιχείρηση  ως εξής :

	Άρθρο 3
	α)  
	Προκαταβολή του 50% του κόστους συμμετοχής με την Αίτηση

	
	β)  
	Υπόλοιπο κόστους συμμετοχής:15 ημέρες πριν την έναρξη της αποστολής  


Β . ΥΠΟΧΡΕΩΣΕΙΣ ΟΠΕ
	Άρθρο 4
	Ο ΟΠΕ  δεσμεύεται  να εξασφαλίσει αξιόπιστες επιχειρηματικές συναντήσεις για κάθε εταιρεία.


Γ.  ΑΠΟΚΛΕΙΣΜΟΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗΣ   

	Άρθρο 5
	  Ο  ΟΠΕ διατηρεί το δικαίωμα αποκλεισμού της επιχείρησης: 

	
	α) 
	Όταν δεν καταβάλει την προκαταβολή.

	
	   β)
	Όταν, μολονότι έχει καταβάλει την προκαταβολή, δεν έχει εξοφλήσει εμπρόθεσμα το συνολικό κόστος συμμετοχής. Στην περίπτωση αυτή δεν επιστρέφεται στην επιχείρηση η προκαταβολή.   

	
	   γ)
	Εφόσον  η επιχείρηση δεν  διαθέσει τις απαραίτητες πληροφορίες και στοιχεία που θα της ζητηθούν από τον ΟΠΕ βάσει του άρθρου 2.  Στην περίπτωση αυτή ο ΟΠΕ διατηρεί το δικαίωμα παρακράτησης της προκαταβολής.    


Δ.    ΑΝΑΒΟΛΗ Η  ΑΚΥΡΩΣΗ ΑΠΟΣΤΟΛΗΣ ΑΠΟ ΤΟΝ ΟΠΕ   

	Άρθρο 6
	Ο ΟΠΕ διατηρεί το δικαίωμα αναβολής ή ακύρωσης της αποστολής, εφόσον  είτε συντρέχουν σπουδαίοι λόγοι κατά την κρίση του ΟΠΕ, είτε, σε ειδικές περιπτώσεις, δεν εξυπηρετείται σε ικανοποιητικό επίπεδο η ελληνική παρουσία στην χώρα προορισμού.  Στην περίπτωση  αυτή, αφενός ο ΟΠΕ υποχρεούται  να ενημερώσει έγκαιρα τις επιχειρήσεις και να τους επιστρέψει ολόκληρο το ποσό που ήδη έχουν καταβάλει, αφετέρου οι επιχειρήσεις δεν έχουν καμία απαίτηση από τον ΟΠΕ.    


Ε.  ΑΚΥΡΩΣΗ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ ΑΠΟ ΤΗΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ  
	Άρθρο 7

	Η ακύρωση της συμμετοχής γίνεται εγγράφως και
α)  μέχρι 30 ημερολογιακές ημέρες πριν την αναχώρηση της αποστολής χωρίς οικονομική επιβάρυνση.
β)  20 ημερολογιακές ημέρες πριν την αναχώρηση της αποστολής η επιχείρηση χάνει το δικαίωμα διεκδίκησης της προκαταβολής.
γ)  5 ημερολογιακές ημέρες πριν την αναχώρηση της αποστολής η επιχείρηση υποχρεούται να καταβάλει και τη δαπάνη που έχει πραγματοποιήσει ο ΟΠΕ για τη διοργάνωση των επαφών της.
Επιχειρήσεις για τις οποίες δεν θα εξασφαλιστούν επιχειρηματικές συναντήσεις έχουν το δικαίωμα ακύρωσης χωρίς οικονομική επιβάρυνση.


Άρθρο 8       Σε περίπτωση που εταιρεία ακυρώσει την συμμετοχή της όταν της γνωστοποιηθούν οι επιχειρηματικές συναντήσεις από τον ΟΠΕ και τις εκμεταλλευτεί για απευθείας επαφές, ο ΟΠΕ επιφυλάσσεται για την άσκηση παντός νομίμου δικαιώματός του.
ΣΤ.  ΑΠΟΔΟΧΗ ΚΑΝΟΝΙΣΜΟΥ   
	Άρθρο 9
	Με την υπογραφή της Αίτησης Συμμετοχής ο εκθέτης αποδέχεται ανεπιφύλακτα τα 9 άρθρα του παρόντος Κανονισμού. 
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Οι ελληνικές εξαγωγές  στη Ρωσία μέχρι το 2008 παρουσίαζαν εντυπωσιακή άνοδο:





το 2006 ανήλθαν σε  319,7εκ.€ σημειώνοντας αύξηση 17,1§σε σχέση με το 2005.


το 2007 έφτασαν τα 356,8 εκ. € σημειώνοντας αύξηση 21,76§ σε σχέση με το 2006


το 2008 έφτασαν τα 418,8 εκ. € σημειώνοντας αύξηση της τάξης του 25,97 έναντι του 2007.  


Το χρονικό διάστημα Ιανουαρίου-Μαΐου 2009 παρουσίασε μείωση 22,53% σε σχέση με το αντίστοιχο χρονικό διάστημα του 2008, γεγονός που αποδίδεται στην παγκόσμια οικονομική κρίση..  


 Τα κυριότερα εξαγόμενα προϊόντα είναι: Γούνα, φρούτα και καρποί (νωπά η αποξηραμένα, παρασκευασμένα ή διατηρημένα), μηχανικός εξοπλισμός θέρμανσης και ψύξης, ηλεκτρικά μηχανήματα, πλαστικές ύλες, προϊόντα αλουμινίου, έλαια και λίπη φυτικά, χρώματα και συναφείς ύλες,  καλλυντικά,. 








Οι αγορές των στοχευόμενων χωρών και οι ελληνικές επιχειρήσεις











	Μ. Αντύπα 86-88,16346, Ηλιούπολη, Τηλ.: 210 99 82 100, Φαξ: 210 99 69 100, E-mail: info@hepo.gr, 

www.hepo.gr



