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Η Πολωνία είναι μια από τις μεγαλύτερες σε έκταση ευρωπαϊκές χώρες, τοποθετημένη ευνοϊκά στο κέντρο της Ευρώπης και στη διασταύρωση των κυριότερων μεταφορικών αξόνων, με εκτενή πρόσβαση στη Βαλτική θάλασσα. Η οικονομική συνεργασία με την Πολωνία παρουσιάζει μεγάλη ελκυστικότητα καθώς η χώρα αυτή διαθέτει μεγάλη εγχώρια αγορά σχεδόν 40εκ. κατοίκων, με γοργά αυξανόμενα εισοδήματα.  Το κατά κεφαλήν εισόδημα (εκτίμηση του Διεθνούς Νομισματικού Ταμείου) για το 2010   ανέρχεται στα 19.000$. Ο πληθυσμός είναι ηλικιακά νέος και καλά καταρτισμένος, ενώ η σταθερότητα της νομοθετικής και θεσμικής υποδομής της οικονομίας ευνοεί τον θετικό ρυθμό ανάπτυξης. Πολλαπλασιαστικά δρουν τόσο η πολιτιστική όσο και η τουριστική εγγύτητα των δύο χωρών, κυρίως λόγω του μεγάλου αριθμού επισκεπτών που έρχονται κάθε χρόνο στην χώρα μας, από την Πολωνία.
Οι εξαγωγές της Ελλάδας στην Πολωνία, το 2010, σημείωσαν σημαντική αύξηση της τάξεως του 28,13% αφού, από 193,3 εκ. € το 2009 ανήλθαν σε 247,7 εκ. € το 2010. Επιπροσθέτως, η Πολωνία, το 2010, ανήλθε στη 16η θέση στην παγκόσμια κατάταξη πελατών της Ελλάδας, από τη 18η που κατείχε το 2009. Την πρώτη θέση, στις ελληνικές εξαγωγές προς την Πολωνία, κατέχει αναμφισβήτητα ο τομέας των τροφίμων και ποτών, με το προβάδισμα να έχουν τα αγροτικά προϊόντα και ιδιαίτερα φρούτα και λαχανικά, φρέσκα και μεταποιημένα, τα αλκοολούχα ποτά, τα κατεψυγμένα ιχθυηρά κ.α.
	Στο πλαίσιο του Προγράμματος Δράσης 2011, ο ΟΠΕ διοργανώνει επιχειρηματική αποστολή στην Πολωνία, στην πόλη της Βαρσοβίας, από 5 έως 8 Ιουνίου 2011. 
Οι τομείς που παρουσιάζουν ιδιαίτερο ενδιαφέρον είναι:
· Κρασί
· Τρόφιμα: π.χ. ελαιόλαδο, ελιές, τυρί φέτα και μανούρι, κονσέρβες ροδάκινων, τοματών και τοματοπολτού, λαχανικά σε ξύδι (π.χ. πιπεριές Φλωρίνης), μέλι, σνακ σε μπάρες (π.χ. παστέλι, ξηροί καρποί, χαλβάς κ.λπ.), κατεψυγμένα φαγητά (π.χ. σπανακοπιτάκια, τυροπιτάκια, μουσακάς κ.λπ.), κατεψυγμένα ψάρια κ.α.

Η συμμετοχή στην αποστολή σας δίνει τη δυνατότητα: 

· να πραγματοποιήσετε προκαθορισμένες συναντήσεις με τις κατάλληλες επιχειρήσεις

· να διερευνήσετε τις δυνατότητες συνεργασίας 

· να ενημερωθείτε για τον ανταγωνισμό και τις συνθήκες της αγοράς
Λαμβανομένης υπ’ όψιν της συμμετοχής του ΟΠΕ στη συνολική δαπάνη της επιχειρηματικής αποστολής, το κόστος διαμορφώνεται σε 1.100€ ανά εταιρεία/άτομο και περιλαμβάνει:

· αεροπορικά εισιτήρια Αθήνα – Βαρσοβία – Αθήνα
· παραμονή σε ξενοδοχείο  5 * με πρωινό

· μετακινήσεις εξωτερικού

· πρόγραμμα επιχειρηματικών συναντήσεων

· διερμηνεία

Οι ενδιαφερόμενοι παρακαλούνται να: 
· αποστείλουν σε ηλεκτρονική μορφή τη συνημμένη δήλωση συμμετοχής καθώς και το εταιρικό τους προφίλ στην αγγλική γλώσσα, το αργότερο μέχρι την Πέμπτη 14 Απριλίου, στη διεύθυνση mentakis@hepo.gr 
· να καταβάλουν το ποσό των 600€ ως προκαταβολή με κατάθεση στην Εμπορική Τράπεζα, αριθμός λογαριασμού ΟΠΕ 054/84029998. 
Στο καταθετήριο πρέπει να αναφέρεται η χώρα της επιχειρηματικής αποστολής και η επωνυμία της επιχείρησης.
Αντίγραφο του σχετικού παραστατικού της Τράπεζας, παρακαλούμε να διαβιβάζεται στο fax: 210 99 82 282,
υπ’ όψιν Κου Αλέξανδρου Μεντάκη.

Λεπτομερείς πληροφορίες για την οικονομία της Πολωνίας μπορείτε να αναζητήσετε στη δικτυακή πύλη του Υπουργείου εξωτερικών  AGORA http://agora.mfa.gr/frontoffice/portal.asp?cpage=NODE&cnode=7&xcc=pl&mid=101



GREEK TRADE DELEGATION
POLAND

 (WARSAW, 5-8/6/2011)

APPLICATION FORM 
	COMPANY NAME:

	ADDRESS:

	CONTACT PERSON:
	MOB.:

	TEL.:
	FAX:

	E-MAIL:
	WEB SITE:

	COMPANY ESTABLISHED ON (YEAR):
	NUMBER OF EMPLOYEES:
	ANNUAL TURNOVER:

	Description of your company’s history / background

	

	Description of your company’s core activity

	

	Key characteristics of the products / services offered (your company’s unique selling points in comparison with competitors)

	

	

	Price bracket (low, mid, upper price range on international level)

	

	Type of end user / market segment

	

	Main competition in Greece

	

	Main competition in the world / in the market of this trade mission

	

	Current export markets

	

	Way of the representation in the above mentioned export markets (agent, local office etc.)

	

	Experience in the market of this trade mission

	

	Goals for participating in this trade mission

	

	MATCH – MAKING PROFILE

	Profile of desired business partner:

	Partners (agents, importers, distributors, joint venture partners)
	

	Engineering contractors
	

	Consultants
	

	Manufacturers / suppliers
	

	Others
	

	Which person or department within the above mentioned categories would be the most suitable to approach?

	Director
	

	Commercial Director
	

	Technical Director
	

	Purchase Manager
	

	Sales manager
	

	Logistic Manager
	

	Production Manager
	

	Engineering staff
	

	Other, namely:
	

	Known business relations to be contacted for match-making? If so, please mention company name, contact person, tel./fax and e-mail

	

	Unknown business relations that you would like to meet during the trade mission? If so, please mention company name, contact person, tel./fax and e-mail. These are companies you have heart of, but do not have direct contact with.

	

	Is there a company you prefer not to meet, for example a company you already have contact with? If so, please mention company name, contact person, tel./fax and e-mail.

	

	Do you currently have or had previously an agent in the market of this trade mission? Please specify and mention company name, contact details.

	

	Do you have existing contact that you wish to invite to a network reception? If so, please mention company name, contact person, tel./fax and e-mail. Please note that the invitations can only be send if all data are filled out.

	

	Your company will be represented by (ΝΑΜΕ AS IN PASSPORT &  MOB. NUMBER):


Mr./Mrs. 


	Does your representative:

( Is speaking English
( Needs interpretation during the meetings



Please enclose your company profile in English with a maximum of 300 words and a digital logo and photo of the company representative. The company profile must include:

· products / offered services

· type of customers / end users

· international experiences and references (important markets, customers, projects)

Σημειώνουμε ότι οι πληροφορίες που περιέχονται στην αίτηση είναι καθοριστικές για την αναζήτηση των πλέον κατάλληλων, για την επιχείρησή σας, επαφών στο εξωτερικό,
γι’ αυτό παρακαλούμε να προσδιορίσετε επακριβώς το είδος των επιχειρήσεων που θέλετε να συναντήσετε και να περιγράψετε αναλυτικά τα προϊόντα/υπηρεσίες που ενδιαφέρεστε να προωθήσετε στην συγκεκριμένη αγορά.
ΠΑΡΑΚΑΛΟΥΜΕ ΑΝΑΓΡΑΨΤΕ ΤΑ ΠΛΗΡΗ ΣΤΟΙΧΕΙΑ ΤΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗΣ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΚΔΟΣΗ ΤΟΥ ΤΙΜΟΛΟΓΙΟΥ
[image: image3.png]






Η αγορά της Πολωνίας
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